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Evotec AG, eine TVM Capital Beteiligung, wurde zum M&A Advi-
sor Turnaround Healthcare Unternehmen des Jahres gekürt  
- Umsetzung der Turnaround-Strategie von Evotec ergab eine signifi-
kante Umsatzsteigerung, eine Senkung der F+E-Aufwendungen um 
50% sowie eine deutliche Steigerung des Shareholder Value 
 
Hamburg, Deutschland – 23. März 2010: Evotec AG (Deutsche Börse: 
EVT, TecDAX) wurde für die Entwicklung und Umsetzung des ‘Aktions-
plans Evotec 2012 - Fokus und Wachstum’ von der Zeitschrift M&A Advisor 
zum Healthcare Turnaround Unternehmen des Jahres gewählt. Zu den 
Elementen dieses Plans gehören:  
 
o Reduzierung der F+E-Aufwendungen um etwa 50% und der Vertriebs- 

und Verwaltungskosten um etwa 15% gegenüber der Vergleichsperio-
de des Vorjahres, was zu einer deutlichen Verbesserung des operati-
ven Ergebnisses führte  

o Acht neue oder erneuerte Kooperationen und Forschungsvereinbarun-
gen seit der Ankündigung der Restrukturierungsmaßnahmen 

o Zwei vollendete Firmenzukäufe, die die Bandbreite der Forschungsleis-
tungen erhöhen 

o Trotz umfangreicher Restrukturierung wuchs die Belegschaft von Evo-
tec um etwa 300 auf 500 Mitarbeiter 

o Steigerung des Shareholder Value; die Marktkapitalisierung des Unter-
nehmens wuchs von 60 Mio. Euro im März 2009 auf etwa 240 Mio. Eu-
ro im Dezember 2009 

 
Als einer der größten Aktionäre des Unternehmens nominierte TVM Capital 
Evotec und Dr. Lanthaler für diese Auszeichnung und gratuliert zu diesem 
Preis, insbesondere im Hinblick auf die starke Konkurrenz in dieser Katego-
rie.   
  
„Werner Lanthaler hat Evotec neu ausgerichtet, die Umsätze erhöht und 
den Kapitalbedarf signifikant reduziert, ganz zu schweigen von der verbes-
serten Marktkapitalisierung des Unternehmens,” so Helmut M. Schühsler, 
Managing Partner von TVM Capital. „Wir arbeiten schon lange mit ihm 
zusammen. Er hat bereits als Finanzchef der Intercell AG, einer weiteren 
Beteiligung von TVM Capital, hervorragende Arbeit geleistet.” 
 
Dieses Jahr waren rund 100 Kandidaten für den M&A Advisor Turnaround 
Award nominiert, eine Auswahl der besten Erfolge im Bereich Turnaround 
Management und Distressed Capital.  
 
Evotec AG 
Evotec zählt zu den führenden Firmen der Wirkstoffforschung und –entwicklung mit 
operativen Standorten in Europa und Asien. Das Unternehmen hat umfangreiche 
Expertise in der Wirkstoffforschung und eine industrialisierte Technologieplattform 
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aufgebaut, mit der es die Entwicklung innovativer niedermolekularer Substanzen 
entlang des gesamten Forschungsprozesses vorantreiben kann. Darüber hinaus 
verfügt Evotec über fundiertes Know-how in der Behandlung von Erkrankungen 
des Nervensystems, Schmerzen und Entzündungskrankheiten. Diese Fähigkeiten 
nutzt die Gesellschaft, um erstklassige Therapeutika zu entwickeln und hochwerti-
ge wissenschaftsbasierte Forschungsallianzen mit Unternehmen aus der Pharma- 
und Biotechnologiebranche einzugehen. Evotec arbeitet in mehrjährigen For-
schungsallianzen unter anderem mit Boehringer Ingelheim, CHDI, Novartis, Ono 
Pharmaceutical und Roche zusammen. Evotec verfügt über mehrere Wirkstoffkan-
didaten in der klinischen Entwicklung sowie über eine Reihe von präklinischen 
Substanzen und Entwicklungspartnerschaften. Dazu zählt z. B. eine strategische 
Kooperation mit Roche hinsichtlich der EVT-100-Substanzfamilie, subtyp-selektive 
NMDA-Rezeptor-Antagonisten zur Behandlung von behandlungsresistenten De-
pressionen. Weitere Informationen finden Sie auf unserer Homepage 
www.evotec.com. 
 
TVM Capital in Healthcare 
Das Life Science Team von TVM Capital ist mit seiner umfassenden und langjähri-
gen Expertise bei der Früh- und Spätphasenfinanzierung von Biotechunternehmen, 
kombiniert mit den Erfahrungen bei der Unternehmensentwicklung kleinerer mittel-
ständischer Pharmaunternehmen, seinen engen Kontakten zu den besten interna-
tionalen Forschungsinstituten und der gesamten Pharmaindustrie, sowie seiner 
Partnerschaft mit einem der führenden Anbietern von Beratungs- und Manage-
mentleistungen im Gesundheitswirtschaft ein Finanzierungspartner mit umfassen-
der Branchenkenntnis. TVM Capital verwaltet im Bereich Life Sciences/ Healthcare 
rund 850 Millionen Euro. 
 
TVM Capital 
TVM Capital, gegründet 1984 in München, ist eine der ältesten deutschen Venture- 
und Wachstumskapitalgesellschaften. Das Unternehmen ist seit der Eröffnung des 
Büros in Boston im Jahr 1986 auf dem US-amerikanischen Markt tätig. Seit 1990 
konzentriert sich TVM Capital auf die Finanzierung von Unternehmen in 
den beiden Wachstumsmärkten der Lebenswissenschaften („Life Sciences“) und 
Informationstechnologie & Telekommunikation. Diese beiden Schwerpunkte haben 
zum Aufbau spezialisierter Teams und industriespezifischer Beteiligungsfonds 
geführt. Das Unternehmen verwaltet derzeit ca. 1,2 Milliarden Euro an Beteili-
gungskapital von mehr als 50 internationalen Investoren.  
 
TVM Capital erhielt Anfang des Jahres 2009 den “German Private Equity Firm of 
the Year 2008” Award des Private Equity International Magazins und wurde auf 
Platz 18 der ‘Leading 100 Venture Capital Companies in the World’ des Red Her-
ring Magazins vom September 2009 gereiht. Im Dezember 2009 erhielt TVM Capi-
tal den M&A Advisor Corporate/Strategic Acquisition of the Year Award für den 
Verkauf der Direvo Biotech AG an Bayer HealthCare. 
 
Weitere Informationen: www.tvm-capital.com 
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Kontakt Evotec AG: 
Dr. Werner Lanthaler 
Vorstandsvorsitzender 
Tel.: +49.(0)40.56081-242 
werner.lanthaler@evotec.com 
 
 
Kontakt TVM Capital 
 
Nancy Saucier 
US Marketing 
TVM Capital 
T (617) 345-9320 
M (617)595-8760 
saucier@tvm-capital.com 

Monika Schlesinger 
Manager Marketing & Communications 
TVM Capital Europe/MENA 
T +49 (89) 998 992-0 
M ++49(179) 360 22 76 
schlesinger@tvm-capital.de 
 
 

Zukunftsbezogene Aussagen 
Diese Pressemitteilung enthält bestimmte vorausschauende Angaben, die Risiken 
und Unsicherheiten beinhalten. Derartige vorausschauende Aussagen beinhalten 
u. a., aber nicht ausschließlich, Aussagen über unsere Erwartungen und Vorstel-
lungen hinsichtlich unserer strategischen Kooperationen, unserer regulatorischen, 
klinischen oder geschäftlichen Strategie, des Fortschreitens unserer klinischen 
Entwicklungsprogramme sowie der Pläne, Ziele und Strategien des Managements. 
Diese Stellungnahmen stellen weder Versprechen noch Garantien dar, sondern 
sind abhängig von zahlreichen Risiken und Unsicherheiten, von denen sich viele 
unserer Kontrolle entziehen, und die dazu führen können, dass die tatsächlichen 
Ergebnisse erheblich von denen abweichen, die in diesen zukunftsbezogenen 
Aussagen in Erwägung gezogen werden. Diese Risiken und Unsicherheiten betref-
fen u. a.: Das Risiko, dass Produktkandidaten in klinischen Studien versagen oder 
nicht erfolgreich vermarktet bzw. hergestellt werden können; das Risiko, dass wir 
die erwarteten positiven Beiträge aus unseren Kooperationen, Partnerschaften und 
Akquisitionen nicht im erwarteten Zeitraum erreichen, wenn überhaupt; Risiken 
hinsichtlich unserer Fähigkeiten, die Entwicklung der Produktkandidaten, die sich in 
unserer Pipeline bzw. in klinischen Studien befinden, voranzutreiben; Erfolglosig-
keit bei der Identifizierung, Entwicklung und erfolgreichen Kommerzialisierung neu-
er Produkte und Technologien; das Risiko eines größeren Erfolgs von Konkurrenz-
produkten; Erfolglosigkeit bei dem Bemühen, potenzielle Partner für unsere Tech-
nologien und Produkte zu interessieren; Unvermögen, kommerziellen Erfolg für 
unsere Produkte und Technologien zu erreichen; Erfolglosigkeit beim Schutz unse-
res geistigen Eigentums sowie die Kosten, unsere Schutzrechte durchzusetzen 
oder zu verteidigen; Erfolglosigkeit bei der Einhaltung von gesetzlichen Vorschrif-
ten, einschließlich Anforderungen der FDA, hinsichtlich unserer Produkte und Pro-
duktkandidaten; das Risiko, dass die FDA die Ergebnisse unserer Studien anders 
interpretiert als wir; das Risiko, dass unsere klinischen Studien nicht zu marktfähi-
gen Produkten führen; das Risiko, dass es uns nicht gelingt, die Zulassung unserer 
Wirkstoffkandidaten zu erlangen oder ihre Vermarktung zu erreichen; sowie das 
Risiko neuer, veränderter und kompetitiver Technologien und Vorschriften, sowohl 
in den USA als auch weltweit. 
Die vorstehend aufgeführte Liste von Risiken erhebt keinen Anspruch auf Vollstän-
digkeit. Im aktuellen Jahresbericht, den Evotec bei der Securities and Exchange 
Commission eingereicht hat (Form 20-F), sowie anderen bei der Securities and 
Exchange Commission eingereichten bzw. hinterlegten Dokumenten werden zu-



 

 

Seite 4

sätzliche Faktoren aufgeführt, die unsere Geschäftstätigkeit und finanzielle Leis-
tungsfähigkeit beeinflussen können. Wir übernehmen ausdrücklich keine Verpflich-
tung, vorausschauende Aussagen hinsichtlich geänderter Erwartungen der Partei-
en oder hinsichtlich neuer Ereignisse, Bedingungen oder Umstände, auf denen 
diese Aussagen beruhen, öffentlich zu aktualisieren oder zu revidieren. 


